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广安全国招商连锁超市合作选址怎么做
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连锁超市**竞争力还体现在其强大的商品分销能力上，这种分销能力不仅*是“圈地能
力”——不断开设新的店铺，拓展新的市场；而且还取决于每一店铺的营销能力，即每一店铺提
升在自己商圈内的市场占有率。曲于多数顾客在超市中属于冲动性购买，受超市促销活动的影响
显而易见，因此，连锁超市必须具有强大的营销能力，包括会娴熟运用价格促销、陈列促销、广
告促销、服务促销等各种营销手段的能力，尤其是各种促销手段有机结合起来的综合营销能力。
国外洋超市的竞争实力之一就在于其综合运用各种促销手段的整体营销能力强于我们。成本控制
能力连锁超市经营的商品主要是食品和日用品，这些都是消费者天天需要，用量大、购买频繁的
商品，对价格十分敏感。这就决定了连锁超市必须采取“低成本、低毛利、低价格”的经营方针，
因而在经营商品大同小异的情况下，成本控制能力便成为连锁超市吸引消费者赢得竞争优势
的**能力。以食品和日常用品为主要经营品种。广安全国招商连锁超市合作选址怎么做

二、超市连锁经营模式：是指授权者将自己所拥有的商标(包括服务商标)、商号、产
品、**和专有技术、经营模式等以合同的形式授予被授权者使用，被授权者按合同规定，在授权
者统一的经营模式下从事经营活动，并向授权者支付相应的费用。三、超市连锁经营的模式：根
据连接纽带和连接运作方式的不同，可以将连锁经营的模式分为：直营连锁、特许连锁、自由连
锁。(一)、直营连锁1、直营连锁又叫正规连锁(RegulaChain简称RC)，是处于同前列通阶段，经
营同类商品和服务，并由同一个资本及同一总部集权性管理机构统一领导下，进行共同经营活动
的连锁经营模式。连锁企业的所有门店在总部的直接领导下统一经营，总部对各门店实施人、财、
物及商流、物流、信息流等方面的统一管理。如：沃尔玛。绵阳全国招商连锁超市合作利润比较
高连锁经营模式具有哪些基本特征。

2、特点实行所有权的分散与经营权的集中，各加盟者具有**的企业法人资格和企业的人事、
财务权，没有**的生产经营权。特许连锁的**是特许权的转让，维系特许连锁经营的经济关系纽
带是特许授权经济合同。总部与加盟店的关系是纵向关系，各加盟店之间不存在横向联系。(三)
自由连锁1、自由连锁，又叫自愿连锁或共同连锁(VoluntayChain简称VC)，是指通过签订连锁经
营合同，总部与具有独立法人资格的门店合作，并在总部的指导下集中采购、统一经销的经营模
式。2、特点自由连锁的比较大特点，在于各门店在所有权和财务上是**的，与总部没有所属关系，
只是在经营活动上的协商和服务关系，统一订货和送货，统一使用信息及广告宣传，统一制订销
售战略。具体表现为：拥有一个或几个**企业作为总部组织，自由连锁的**是共同进货，维系自
由连锁经营的经济关系纽带是协商制定的合同加盟店拥有**的所有权、经营权和财务核算权

特许经营权过程中按一定比例收取；为确保加盟店履行合同，总部可要求加盟店交付一定的
保证金，合同到期后退还；其它费用（如广告费），或按一定比例收取或根据总部提供的服务而
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定。特许经营是一种**简单、成功率比较高，在世界各地**易通行的经营模式。因而，特许经营
从19世纪末至今在全球常盛不衰。据中国连锁经营协会统计，2001年中国国内已有600多个特许经
营体系，18000个特许经营网点，除了加油站和汽车的锁体系以外，特许经营的营业额达到300亿
元人民币。加盟特许连锁体系的好处：加盟特许连锁体系的比较大的好处是自己可以做老板，又
可以减少自己开办企业的风险。美国商务部的统计资料表明，**开办企业的业主，成功率不到20%，
而加入连锁体系开办的企业，成功率高于90%，如此高的成功率，使“加盟创业”成为人们经商降
低投资风险的比较好选择。按照实体店就近配送的原则，设置固定的配送点。

2.持续开发自有产品美食林超市目前的自有商品种类较少，美食林集团未来的走向一定是多
业态发展，可以考虑建立自己的品牌，推出更具有邯郸范的产品，作为自己的品牌特色，在具有
丰富历史底蕴的古邯郸城，也许有***文化也可能是一种产品。我们可以参考几家大型连锁超市自
有产品的开发，美食连锁超市可以从中获得启示。家乐福，欧洲***大零售商，自有产品种类繁多，
主要包括家乐福杂货、生鲜、家电(福斯莱)、纺织(欧蕴)等，自有品牌产品只在自家门店售卖，
对产品质量采取严苛的家乐福质量体系把关，因此家乐福的自有品牌是实现了真正的额“质优价
廉”，自有品牌命名都带“福”字。沃尔玛目前在中国销售的自有品牌有12个，其中惠宜、明庭、
简单是本(简适)，是沃尔玛在中国主推的三大品牌。没有资产，如:经营产地、货架、冷冻冷藏设
备等，你的商品将无法存放，或无法长时间保存。西昌团购连锁超市合作售后服务

如果自身的硬件、软件、管理等方面比较欠缺，一定要不断完善和创新。广安全国招商连锁
超市合作选址怎么做

连锁经营的优势必须在相应的规模下才能显示出来，在当前形势下，我国连锁超市要考虑的
是如何走强强联合之路，把超市做大、做强的问题，通过采用各种资本快速集中与企业规模有效
扩张的方式以获得综合互补优势，提升企业的**竞争力。今后在我国，可大力构建与培育一批起
主导作用的融合多种所有制形式的混合式的大型商业零售集团，通过兼并、控股、参股和直接投
资等形式，组建和扩张成跨地区、跨行业、跨所有制的大型商业企业集团，并通过**、**等资本
市场筹集资金，不断壮大经济实力，成为与跨国流通集团竞争的主力军。此外，我国的超级市场
也可以进行多业态联合经营，发展大型综合超市和仓储式商场，形成具有**的超级市场。广安全
国招商连锁超市合作选址怎么做

成都联合一百超市有限公司致力于食品、饮料，是一家服务型的公司。成都联合一百超市致
力于为客户提供良好的食品，百货，加盟，便利店，一切以用户需求为中心，深受广大客户的欢
迎。公司将不断增强企业重点竞争力，努力学习行业知识，遵守行业规范，植根于食品、饮料行
业的发展。在社会各界的鼎力支持下，持续创新，不断铸造高质量服务体验，为客户成功提供坚
实有力的支持。


